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Start-up Zusammenarbeit ist ein extern. Innovationstool, das F&E, M&A u. Inkubation ergänzt

Tools für Innovation
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Ziele

▪ Technologie-Scouting mit Call-Option, um Fähigkeitslücken zu 

schließen

▪ Teilnahme an neuen Geschäftsmodellen zur Verbesserung des 

Kerngeschäfts

▪ Teilnahme an wechselnden profit pools

▪ Zukunftssicherung des Geschäfts

Beispiele
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Durch M&A und Start-ups können wir wachsen und extern auf neue Technologien zugreifen

Quellen der Innovation

R&D

Unternehmen, die …

▪ reif sind

▪ Einnahmequellen

etabliert haben

▪ Gewinn machen

Mergers & 

Acquisitions

Start-up 

Finanzierung

Unternehmen, die …

▪ (sehr) jung sind & 

geringe Einnahmen 

haben

▪ die verschiedene

Geschäftsmodelle

ausprobieren

▪ (wahrscheinlich) noch

nicht profitabel sind

Intern Extern

vs.
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Durch eine Win-Win Beziehung kann ein Start-up entscheidende Lücken schließen

Warum Start-up Finanzierungen?

- Frühen Zugang zu 

neuen Technologien, 

Geschäftsmodellen u. 

Kundensegmenten mit

Call-Option

- Einblicke in Markt- und 

Branchentrends

- Junge und gut 

ausgebildete Talente

- Vorsprung ggü. 

Mitbewerbern

- Fachwissen in:

- Landwirtschaft

- Maschinen

- Protoyping

- Produktion

- Globale Vertriebskanäle

- Kundenzugang

- Finanzierung

- Mentoren
Start-

up

Hat… Kriegt …
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